 7 P-analyse 
Lav en grundig 7 p-analyse af en valgfri virksomhed/forretning som I finder i lokalområdet. Brug ca 30 minutter og undersøg alle P’er og udfyld nedenstående skema. Tag gerne et billede, der siger noget om jeres virksomhed/forretning
I skal kunne lave en fremlæggelse på 3-5 minutter ved tavlen når vi har næste modul onsdag d. 25/9 
	De 7 p’er
	Discount 
	Middel 
	Eksklusivt 

	· Produkt (Funktion, kvalitet, emballage, mærke, service)



	

	
	

	· Pris Prisfastsættelse, Prisfølsomhed – elasticitet – rabatter og tilbud
Vurder om produktet er karakteriseret ved elastisk eller uelastisk efterspørgsel (stejl eller flad kurve)
Porters konkurrencestrategi: lave omk. vs unikt produkt

	
	
	

	· Place/Distribution tilgængelighed for kunden, beliggenhed af butikker, åbningstider, distributionsstrategi, kædeform?


	
	
	

	· Promotion (reklamer og kontakt med kunden), pull/push, kommunikationskanaler, promotionsformer



	
	
	

	· People (ansætte de rigtige medarbejdere, påklædning, træne og motivere medarbejderne)


	
	
	

	· Physical Evidence (de fysiske rammer skal optimeres, lys, lyd, duft, indretning, møbler)


	
	
	

	· Process (processer som gør det nemmere at være kunde i virksomheden: selvbetjening,)


	
	
	


Hvad er konklusionen på analysen? Er der overensstemmelse mellem de 7 P’er? 
Hvilken konkurrencestrategi (Porter) er i spil?
Grupper og selv gruppearbejdet:
I skal kort give en præsentation af jeres virksomhed/forretning (navn, størrelse, ejerform, branche, primære målgruppe) og derefter gennemgå de 7 p’er og kome med en knklusion. Endelig skal I prøve at placere jeres virksomhed i Porters model for de 4 konkurrencestrategier
	Gruppe 1
	Adam, Luka, Storm, Sylvester, 

	Gruppe 2

	Albert, Albert, Frederik, Thorsten

	Gruppe 3

	Alexandar, Aria, Isaq, Malte

	Gruppe 4

	Asger, Marius, Nikolai

	Gruppe 5

	Emilia, Hazel, Victor, Villads

	Gruppe 6

	Fiona, Hiba, Ingrid, Lærke, 

	Gruppe 7

	Jonas, Julius, Otto, Theodor

	Gruppe 8
	Lara, Lorin, Tasbih


	Gruppe 9
	Simon, Simone, Summar




