Pitch og changeboard
· Gruppen pitcher produkt/løsningsforslag og fremviser dette. 
· Gruppen gennemgår "changeboard"
Efter hver pitch vurderer klassen produktet/løsningsforslaget
· Diskussionspunkter kunne være: 
· Hvad er den største forhindring for at løsningen bliver en succes?
· Kunne det være økonomiske årsager ?
· Kunne det være noget i målgruppens vaner og kultur, der kunne forhindre det? 
· Kunne det være, at det krævede en lang omstillingsproces før målgruppen vil acceptere og bruge løsningen?
· Kommer fagets/fagenes metoder i spil?
OBS: Hver gruppe har ca. 10 min. til pitch, changeboard og klassevurdering. 

