Forventningsetos og situationsetos

Forventningsetos/initial etos: 
Forventningsetos kalder man også initial etos. Det er den status, som afsenderen allerede har, før teksten og dens argumenter bliver præsenteret for modtageren. 
Troværdighed kan opnås ved at være ekspert på et område. Det kan ske igennem profession (læge, professor, skuespiller mv.), men kan også være baseret på erfaringer – at en far til fem børn virker troværdig, når han fortæller om børneopdragelse. Uddannelsesniveau er en oplagt troværdighedskilde. Kendthedsfaktor kan også være med til at give en person initial etos (fx Dronningen, statsminister, en skuespiller osv.)

Situationsetos/tekstuel etos:
Situationsetos kalder man også tekstuel etos. Situationsetos handler om at afsenderen opbygger en troværdighed omkring sig selv, sin argumentation og sit budskab i selve teksten.  Afsenderen trækker således ikke på den troværdighed, som afsenderen eventuelt kan have opbygget på forhånd.
Opbyggelsen af en tekstuel etos kan fx gøres gennem anvendelse af autoritetsargumenter. Afsenderen kan også skabe troværdighed ved at anvende et sprog, som appellerer til tilhøreren. Desuden kan anvendelse af appelformen logos også være med til at opbygge troværdighed. Men grundlæggende for tekstuel etos er det, at afsenderen nøje appellerer til sin modtager igennem valg af argumenter og valg af sproglige form.
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